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Tháng 4 về là thời điểm chuyển mùa, khi mà cái nắng của 
mùa hè bắt đầu ghé thăm. Năm nay nàng Bân hơi “đỏng 
đảnh” nên thời tiết Hà Nội vẫn còn đâu đó những đợt gió 
mùa về cho trời dịu mát. Thời tiết dễ chịu khiến cho tâm 
trạng và năng lượng của mỗi người cũng được “bơm đầy” 
những điều tích cực. 

Bên cạnh guồng quay công việc gấp gáp, hối hả thì tháng 
4 BRAVO cả 3 miền cũng sôi động với rất nhiều hoạt động 
nội bộ, chương trình với khách hàng và cả các hoạt động 
cho sinh viên. Đặc biệt, tháng 4 về, BRAVO lại có hẹn với 
giải thưởng danh giá Sao Khuê.

Cùng Nội san BRAVO Focus số 88 với chủ đề: Hành trình 
Sao Khuê 20 năm – Bệ phóng cho các sản phẩm, dịch 
vụ CNTT điểm lại những tin tức nổi bật trong tháng 4 này. 

Trân trọng.

Ban Biên tập. 

Tập san nội bộ Công ty Cổ phần Phần mềm BRAVO
BRAVO Focus số 88 - Tháng 04/2023
Địa chỉ: Tầng 7 tòa nhà 311-313 Trường Chinh, Thanh Xuân, HN
Ban biên tập: Phòng Marketing
Email: event@bravo.com.vn
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TIN NỔI BẬT THÁNG 04
BRAVO với sinh viên

Ngày 06/04, BRAVO Đà Nẵng phối hợp cùng Đại học Kinh tế Đà Nẵng tổ chức buổi đào tạo chuyên đề “Giới thiệu và ứng 
dụng ERP trong quản lý doanh nghiệp” nhằm cung cấp cho sinh viên nguồn kiến thức trực quan, sinh động, tạo điều kiện 
phát triển cơ hội việc làm sau này.
Hy vọng rằng, sau những chia sẻ của BRAVO tại chương trình, các bạn sinh viên sẽ có được sự hình dung cụ thể về lĩnh vực 
ERP, xu hướng quản trị doanh nghiệp hiện nay, cách thức hoạt động của một công ty công nghệ cũng như cái nhìn rõ nét 
nhất về công việc thực tế của chuyên ngành mình theo học.

Sinh viên CNTT ĐH Duy Tân hào hứng với BRAVO Open Day Đà Nẵng 2023

Hy vọng rằng những trải nghiệm từ chương trình sẽ giúp cho các bạn sinh viên ĐH Duy Tân có cái nhìn rõ nhất về công 
việc phù hợp chuyên ngành theo học.

BRAVO tham dự Talkshow Software Engineering của Viện CNTT & Kinh tế số ĐH KTQD

BRAVO Open Day 2023 được tổ chức thành công vào ngày 
24/04/2023 tại văn phòng BRAVO Đà Nẵng, thu hút sự tham 
gia của sinh viên ngành Công nghệ thông tin (CNTT), Đại 
học Duy Tân.
Đây là hoạt động mang ý nghĩa kết nối, giúp các bạn trẻ có 
cơ hội tiếp cận văn hóa doanh nghiệp ngay từ khi còn ngồi 
trên ghế nhà trường và cũng là cơ hội để BRAVO tìm hiểu 
nguyện vọng của các bạn sinh viên – nguồn nhân lực kế cận 
trong tương lai. 

BRAVO đào tạo chuyên đề về ERP cho sinh viên Đại học Kinh tế Đà Nẵng

Tối ngày 25/4, tại hội trường B2 trường ĐH Kinh tế Quốc dân đã tổ chức thành công buổi tọa đàm “Software Engineering 
– Từ Coding đến Booming”. Tham dự buổi tọa đàm có các thầy cô trong Viện Công nghệ Thông tin và Kinh tế số, đại diện 
các doanh nghiệp lớn trong lĩnh vực CNTT, cùng các bạn sinh viên thuộc khối ngành kinh tế, tin học có đam mê tới công 
nghệ. Buổi tọa đàm Software Engineering lần này là cơ hội quý báu cho các bạn sinh viên có thêm những kiến thức thực 
tế trên thị trường việc làm, rút ngắn khoảng cách giữa sinh viên và doanh nghiệp trong việc tuyển dụng, tìm kiếm nhân sự 
phù hợp trong tương lai.

BRAVO và khách hàng

Khởi động dự án triển khai phần mềm quản trị BRAVO tại Tập đoàn UKG

Ngày 04/04, tại trụ sở chính Tập Đoàn UKG đã diễn ra buổi lễ Kick-off “Dự án triển khai phần mềm quản trị BRAVO 8R3 
(ERP-VN)” với sự tham gia của Ban lãnh đạo Tập Đoàn UKG và Ban triển khai dự án Công ty BRAVO.
Dự án triển khai tại UKG lần này được đánh giá là một dự án lớn, có độ khó và phức tạp nhất định. Tuy nhiên, với trình độ 
chuyên môn cao, kinh nghiệm triển khai dày dặn được đúc rút qua nhiều dự án lớn của BRAVO; cùng sự thiện chí hợp tác 
và ý chí quyết tâm thực hiện chuyển đổi số của UKG sẽ là động lực to lớn cho BRAVO và UKG thực hiện dự án thành công.
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Nghiệm thu dự án triển khai phần mềm BRAVO (ERP-VN) tại Công ty Cổ phần CMC

Nằm trong chiến lược phát triển và số hóa doanh nghiệp, tháng 9/2022, BRAVO vinh dự nhận được sự tin tưởng từ Công 
ty Cổ phần CMC lựa chọn là đơn vị cung cấp và triển khai phần mềm quản trị tổng thể doanh nghiệp BRAVO (ERP-VN). 
Trong suốt giai đoạn triển khai, dự án đã nhận được sự đóng góp, phối hợp nhiệt tình từ nhiều bên: sự chỉ đạo kịp thời từ 
Ban lãnh đạo CMC và BRAVO; tinh thần làm việc và trách nhiệm cao của thành viên đội dự án hai bên… Kết quả, tới thời 
điểm hiện tại các yêu cầu về bài toán nghiệp vụ đã được hoàn thành đúng trong thời hạn dự kiến và đáp ứng nhu cầu sử 
dụng cho doanh nghiệp. Ngày 25/04, 2 bên đã tiến hành buổi Lễ nghiệm thu để tổng kết quá trình triển khai và chúc 
mừng thành công của dự án.

17/4 vừa qua, không khí tại văn phòng BRAVO ĐN dường 
như hào hứng hơn với hoạt động khen thưởng nóng đội dự 
án Kỹ thuật Triển khai khi hoàn thành việc cung cấp giải 
pháp phần mềm ERP BRAVO cho Công ty Cổ phần Bigfa.
Anh Nguyễn Đức Sơn đã lên chúc mừng thành tích và trao 
khen thưởng đội dự án, bao gồm: Lê Thị Ánh Phương 
(Trưởng ban dự án), Đỗ Đình Tùng (Phó ban dự án), Trần 
Công Hoàng Huy (Trưởng nhóm triển khai dự án), Nguyễn 
Thanh Thảo (Triển khai dự án), Trần Đức Hoài (Triển khai 
dự án), Đào Mỹ Lành (Triển khai dự án).

BRAVO ĐN thưởng nóng tháng 4

Ngày 22/04 vừa qua, giải bóng đá thường niên BRAVO Cup 
Hà Nội 2023 đã chính thức được khai mạc, đồng thời 2 lượt 
trận cũng đã diễn ra từ ngày 15/04 trong không khí cổ vũ 
cuồng nhiệt của các thành viên BRAVO-HN, hứa hẹn sẽ 
mang đến một giải đấu thành công, làm thỏa mãn niềm 
mong mỏi của “hội những Người BRAVO yêu trái bóng 
tròn”.
Năm nay, đội nào sẽ ghi tên lên bảng vàng, cầu thủ nào sẽ 
đạt danh hiệu “vua phá lưới”, “thủ môn xuất sắc”. Hãy 
cùng theo dõi và cổ vũ hết mình cho các tuyển thủ.

Sôi động cùng BRAVO Cup Hà Nội 2023

Chương trình Sao Khuê là hoạt động đánh giá chuyên môn thường niên tin cậy, uy tín hàng đầu của ngành phần mềm và 
dịch vụ công nghệ thông tin (CNTT) Việt Nam.
Chương trình bình chọn và công nhận các sản phẩm, dịch vụ xuất sắc, uy tín của ngành công nghiệp phần mềm và dịch 
vụ CNTT Việt Nam do Hiệp hội Phần mềm và Dịch vụ CNTT Việt Nam (VINASA) tổ chức từ năm 2003.
Tại lễ công bố và trao giải thưởng Sao Khuê 2023 diễn ra vào ngày 28/4 ở Hà Nội, sản phẩm BRAVO 8R3 (ERP-VN) của 
BRAVO được vinh danh trong nhóm các sản phẩm giải pháp cho “Doanh nghiệp số” nhận danh hiệu.

BRAVO 8R3 (ERP-VN) được vinh danh tại giải thưởng Sao Khuê 2023



Chân sút vàng của đội KDCN mùa BRAVO CUP Hà Nội 2023
Nhân viên kinh doanh là người đóng vai trò quan trọng trong việc giới thiệu và bán sản phẩm hoặc dịch vụ của công ty 
tới tay khách hàng. Đặc thù ở BRAVO, khách hàng là những công ty, tập đoàn lớn; do đó mà nhân viên kinh doanh cũng 
đòi hỏi cao về kiến thức, kỹ năng và phong cách làm việc chuyên nghiệp để có thể “chinh phục” được những nhân sự cao 
cấp trong các doanh nghiệp. 
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Là một trong những nhân sự Kinh doanh cốt cán của Khối kinh 
doanh BRAVO Hà Nội, Anh Nguyễn Anh Tuấn không chỉ là một 
Trưởng nhóm có trách nhiệm cao trong việc hỗ trợ các nhân sự 
của mình. Mà còn là người mang về nhiều hợp đồng lớn của công 
ty như: Công ty TNHH Dệt Vĩnh Phúc, Công ty Cổ phần Thuận 
Đức, Công ty Cổ phần Thời trang Genviet, Công ty TNHH Điện - 
Điện tử Mê Trần Bình Xuyên, … Anh chị em BRAVO HN vẫn quen 
gọi anh bằng cái tên “Tuấn 1” hay “Tuấn NA1” sở dĩ vì Khối Kinh 
doanh còn có một “Nguyễn Anh Tuấn” khác trùng tên.

Ngoài những giờ phút làm việc căng thẳng, để giúp cho các CBNV có cơ hội giao lưu, gắn kết và phần nào đó tái tạo sức 
lao động thì BRAVO thường xuyên tổ chức những hoạt động tập thể. Bóng đá có lẽ là môn thể thao được nhiều BRAVO-ers 
nam lựa chọn để xả stress cũng như giao lưu cùng đồng nghiệp nhất. Không chỉ luôn nỗ lực cao trong công việc, anh 
Tuấn còn là một cầu thủ đáng gờm trên sân cỏ. Trong trận đấu với BHTV ngày 22/04 vừa qua, ngay những phút thi đấu 
đầu tiên, Anh Tuấn đã ghi bàn thắng mở màn khiến cho tinh thần của các cầu thủ càng lên cao. Sau đó, chân sút vàng 
Tuấn NA1 lập cú đúp ghi liền 2 bàn thắng, sang hiệp 2 vẫn giữ vững phong độ tiếp tục ghi thêm 1 bàn thắng nữa. Có lẽ 
trong những trận đấu tiếp theo, anh Tuấn sẽ là một trong những cầu thủ đáng dè chừng của đối thủ. 

Những Salemans ở BRAVO ngoài việc vô cũng thiện chiến trên mặt trận kinh doanh còn là những người vô cùng năng nổ 
trong các hoạt động tập thể. Vì thế chẳng khó hiểu khi mà từ Bắc vào Nam, khối Kinh doanh luôn mang một bản sắc riêng, 
đặc biệt luôn là đối thủ mạnh trong các cuộc thi của BRAVO. BRAVO Cup Hà Nội 2023 vừa khởi động, nhưng những cầu 
thủ đến từ khối Kinh doanh đã có những màn thể hiện tuyệt vời. Không chỉ là “tác giả” của nhiều hợp đồng lớn tại BRAVO 
Hà Nội, anh Nguyễn Anh Tuấn – Phòng Kinh doanh số 1 còn xuất sắc ghi 4 bài thắng, ấn định tỷ số 7-0 cho đội KDCN trước 
đối thủ BHTV. 

Những nhân viên kinh doanh nói chung và anh Tuấn nói riêng sẽ luôn phải cập nhật những xu thế mới để tiếp cận và 
mang đến cho khách hàng những giải pháp phần mềm phù hợp nhất. 

Chúc cho Trưởng nhóm Tuấn NA1 luôn giữ được nhiệt huyết làm việc của một kinh doanh lão làng và một sức khỏe 
tốt để tiếp tục cùng đội KDCN ghi những dấu ấn đáng nhớ trong mùa giải BRAVO CUP 2023 năm nay.

Với kinh nghiệm gần 10 năm ở vị trí Kinh doanh tại BRAVO, anh 
Nguyễn Anh Tuấn luôn không ngừng học hỏi, nỗ lực để vững 
chuyên môn hơn mỗi ngày. Thị trường thay đổi hàng ngày, hàng 
giờ, do đó nhu cầu, đòi hỏi của khách hàng cũng vì thế mà có 
những biến đổi. 



Vũ Thanh Hằng – Phòng BA BRAVO Hà Nội

Sau những đoạn đường đèo gấp khúc, đoàn đã lên tới Tam 
Đảo và được chào đón với không khí và thời tiết không thể 
đẹp hơn. Chuyến du lịch kéo dài 2 ngày 1 đêm và điểm 
nhấn là bữa tiệc BBQ buổi tối. Đây chính là lúc anh chị em 
trong Khối có thể gần nhau hơn, cùng ăn uống, trò chuyện 
và chia sẻ về công việc, cuộc sống. 

Mừng đại lễ Giỗ tổ Hùng Vương, Ngày giải phóng Miền Nam và Quốc tế Lao động, nhân dịp này Khối “Thập cẩm” chúng 
mình đã tổ chức cho anh chị em trong khối đi du lịch trải nghiệm nét đặc sắc tại “xứ sở mù sương” gần ngay Hà Nội - 
Tam Đảo. Đây cũng là cơ hội để anh chị em trong khối có thể giao lưu, gắn kết và hiểu nhau hơn. Đi cùng mình để thấy 
chuyến đi có gì thú vị nhé!

Những chuyến đi gắn kết là cơ hội vàng để ”lính mới” được hòa mình và thấy mình thật sự là một BRAVOers

Đây cũng là thời cơ vàng để những “lính mới” là mình và các bạn khác có thể biết thêm nhiều anh chị trong khối hơn. Điều 
làm mình bất ngờ chính là cảm giác thân thuộc khi mới tiếp xúc với mọi người dù mới quen biết chưa được nhiều thời gian. 
Chưa đầy 2 ngày nhưng chúng mình có rất nhiều những tấm ảnh, kỷ niệm đẹp cùng anh chị em trong khối tại những địa 
điểm nổi tiếng ở Tam Đảo như: Nhà thờ, Quán Gió... Tam Đảo đã đẹp lại còn đẹp hơn khi có những người anh, người chị 
đồng hành, luôn hết mình trong mọi cuộc chơi.

Chúng mình rời khỏi Tam Đảo với hành trang bên cạnh là những kỷ niệm cùng anh chị em BRAVO. Bên cạnh đó chúng 
mình còn có nhiều món quà đặc sản từ thiên nhiên, những nét văn hóa ẩm thực ở Tam Đảo. Sau chuyến đi, những gì 
chúng mình có được không chỉ là trải nghiệm du lịch mà còn là những người anh người chị, người bạn mới, những chia sẻ 
từ công việc đến cuộc sống, những góc nhìn mới thú vị.

Mình đã sẵn sàng chào đón tháng 5 rồi, bạn đã sẵn sàng chưa!

Chúng mình xuất phát từ công ty lúc 10 giờ ngày 15/4, 
hành lý mang theo là tinh thần hào hứng của tất cả anh chị 
em chờ đợi những điều thú vị. Điều đầu tiên mà một “lính 
mới” như mình cảm nhận được chính là sự cởi mở, thân 
thiện của các anh chị, cũng vì thế mà cả quãng đường đi 
không ngớt tiếng cười. 

Những làn sương, cơn gió ở Tam Đảo như đã cuốn đi hết những áp lực, những bộn bề ở chốn Thủ Đô, để chúng mình lên 
dây cót chào đón tháng 5 rực rỡ với những nhiệt huyết, năng suất, hết mình trong công việc. 
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Mừng đại lễ, BRAVO có gì?



Nếu đang cần một môi trường để có thể phát triển sự nghiệp – tạo lập ước mơ thì BRAVO sẽ luôn rộng 
cửa cho tất cả những ai nghiêm túc với nghề!

Khi còn đi học, mỗi khi nhìn thấy các anh chị đi làm, có thu nhập, mua sắm thỏa thích, tôi chỉ mong mình ra 
trường thật nhanh, có việc làm ổn định để được tận hưởng cảm giác của “một thế giới khác”. Tuy nhiên, 
khi bước chân vào công sở, gánh trên vai những trách nhiệm của người trưởng thành, tôi mới nhận ra rằng, 
thời gian sinh viên thực sự là những tháng ngày tươi đẹp không thể quên.

Yêu việc mình làm, làm việc mình yêu

Hiểu được rằng buổi giao lưu lần này có ý nghĩa rất quan trọng đối với sinh viên, bởi việc học tập trên lớp mới 
chỉ cho sinh viên những khái niệm cơ bản, các quy tắc, những quy trình lý thuyết, trong khi đến trải nghiệm 
doanh nghiệp sẽ cho sinh viên cảm nhận thực tế về công việc cũng như những yêu cầu, đòi hỏi về phía nhà 
tuyển dụng đối với từng vị trí. Từ đó sinh viên có thể xác định rõ cho mình những kiến thức và kỹ năng cần 
thiết, thái độ học tập để sau này có thể đáp ứng được những yêu cầu của công việc. Tôi cũng chuẩn bị tâm lý 
sẵn rằng có nhiều người sẽ đến tham gia, không chỉ mỗi sinh viên, mà còn có sự quan tâm của các thầy cô, hơn 
hết là tất cả đều mong muốn có những trải nghiệm tốt nhất. Hiểu được sự kỳ vọng này, nếu nói không lo lắng 
là không đúng, tôi đã phải cố gắng làm việc với sự tỉ mỉ và đảm bảo rằng tất cả các chi tiết đều được chuẩn bị 
kỹ lưỡng nhất có thể. 

Buổi giao lưu diễn ra trong không khí thoải mái, tràn đầy niềm vui cùng những kiến thức bổ ích mà anh Tuấn 
– GĐ Kỹ thuật BRAVO cung cấp cho các bạn sinh viên. Thật tự hào và hạnh phúc khi nhìn thấy các bạn sinh viên 
hào hứng đặt câu hỏi, tích cực giao lưu với các anh, các chị để hiểu hơn về công việc từng vị trí, về định hướng 
nghề nghiệp cụ thể. Đây là một cảm giác rất tuyệt vời và khiến tôi muốn tiếp tục làm việc với các sự kiện trong 
tương lai.

Để tổ chức được một chương trình như vậy, không thể thiếu sự dìu dắt, giúp đỡ của anh Tuấn, chị Hằng, cũng 
như sự hỗ trợ nhiệt tình của các anh chị phòng ban khác. Chân thành cảm ơn mọi người đã hỗ trợ. Hy vọng 
trong thời gian tới, tôi sẽ tổ chức thêm nhiều chương trình hơn nữa cho các bạn sinh viên để mang lại cơ hội 
cho các bạn nhìn nhận bản thân, và giúp các bạn vạch ra những định hướng nghề nghiệp cụ thể để vững vàng 
hơn sau khi tốt nghiệp đại học.

Phạm Hồng Thịnh – Phòng Quản lý tổng hợp BRAVO Đà Nẵng

Đi làm cũng vài năm, công việc cũng thật hay, tôi lại được giao một ít 
nhiệm vụ làm các sự kiện về nhân sự, được tiếp xúc với các bạn sinh viên. 
Thật là may mắn, 27 tuổi - tôi lại được giao lưu với các bạn trẻ để thấy 
được GenZ thời nay nhiệt huyết, tự tin và năng động biết bao.

Vừa qua, tôi được giao tổ chức chương trình Open Day – chương trình 
dành cho các bạn sinh viên đến tham quan doanh nghiệp, trải nghiệm 
môi trường làm việc thực tế tại BRAVO. Rất nhiều cảm xúc, từ hứng khởi, 
phấn khích ngay từ lúc được giao việc đến hạnh phúc sau khi sự kiện diễn 
ra thành công. Để tổ chức các sự kiện với sinh viên, tôi đã cố gắng, không 
ngừng suy nghĩ để tạo ra các ý tưởng mới mẻ và sáng tạo, làm sao để thu 
hút được sự quan tâm của mọi người, làm sao để mang lại sự thân thiện 
cho các bạn sinh viên, làm sao để sự kiện trở nên độc đáo và hấp dẫn. 
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Hành trình Sao Khuê 20 năm – 
Bệ phóng cho các sản phẩm, dịch vụ CNTT
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Hành trình Sao Khuê 20 năm

Năm 2003 – Giải thưởng Sao Khuê lần đầu tiên được tổ chức, 
vinh danh những con người, những doanh nghiệp, những tổ 
chức ứng dụng CNTT và đặc biệt là các sản phẩm phần mềm, 
dịch vụ CNTT xuất sắc. Trong lần đầu tiên chỉ có 10 giải 
thưởng Sao Khuê được trao. Cá nhân đầu tiên được trao Giải 
thưởng Sao Khuê là Giáo sư Đặng Hữu, người đặt nền móng 
trong việc xây dựng và đề xuất Bộ Chính trị Trung ương Đảng 
khóa VIII ban hành Chỉ thị 58/CT-TW vào ngày 17/10/2000 với 
nội dung đẩy mạnh ứng dụng và phát triển CNTT tại Việt 
Nam.

Năm 2003, ngành phần mềm, CNTT Việt Nam đang trong giai đoạn phát triển đầu tiên. Toàn ngành CNTT có doanh thu 
chỉ gần 500 triệu USD với khoảng 5.000 người. Sau 20 năm, ngành CNTT đã trở thành một trong những động lực quan 
trọng nhất của nền kinh tế, đồng thời gánh vác sứ mệnh quan trọng – sứ mệnh chuyển đổi số quốc gia. Doanh thu ngành 
năm 2022 đạt 148 tỷ USD, với tổng nhân lực trên 1.2 triệu người, gấp hơn 300 lần về doanh thu và gấp 240 lần về quy mô 
nhân lực.

2023 là năm thứ 8 BRAVO tham dự giải thưởng Sao Khuê 
danh giá. Trải qua mỗi năm, những yêu cầu của Ban tổ chức 
ngày càng trở nên khắt khe, phù hợp với yêu cầu của thời 
đại 4.0. 

BRAVO 8 năm giữ vững vị trí danh hiệu Sao Khuê

Đây là niềm tự hào, là động lực để BRAVO hoàn thiện hơn nữa sản phẩm, dịch vụ của mình. 

Trong 20 năm qua, 1.546 Giải thưởng, Danh hiệu Sao Khuê đã được trao.

Giải thưởng Sao Khuê năm 2023 vinh danh 182 doanh nghiệp, nền tảng, sản phẩm tiêu biểu bao gồm: 15 nền tảng số, 22 
dịch vụ giải pháp công nghệ tiên phong, 2 Startup số, 38 dịch vụ, và 105 giải pháp số xuất sắc. Đặc biệt, 11 đề cử được 
xếp hạng Sao Khuê 5 sao và 10 đề cử xuất sắc được trao Top 10 Giải thưởng Sao Khuê 2023.
Những năm gần đây, Giải thưởng Sao Khuê đã theo sát sự chuyển đổi, ứng dụng từ công nghệ thông tin (CNTT) sang công 
nghệ số (CNS), từ gia công sang Make in Vietnam, từ phần mềm riêng lẻ sang nền tảng số, từ hệ thống CNTT sang điện 
toán đám mây, từ thị trường trong nước sang thị trường nước ngoài. Và đặc biệt là sự chuyển đổi từ CNTT là công cụ hỗ 
trợ sang CNS là công cụ sản xuất chính.

Bộ trưởng Bộ Thông tin và Truyền thông Nguyễn Mạnh Hùng chia 
sẻ tại buổi lễ trao giải thưởng Sao Khuê 2023: “Giải thưởng Sao 
Khuê có sức sống vì nó luôn bám sát cuộc sống, bám sát sự vận 
động, bám sát sự thay đổi của công nghiệp phần mềm và dịch 
vụ công nghệ thông tin. Giải thưởng Sao Khuê phải tiếp tục đổi 
mới hơn nữa, phải uy tín hơn nữa. Uy tín phải là thương hiệu 
chính của Sao Khuê. Uy tín của Sao Khuê cũng chính là uy tín 
của ngành công nghệ thông tin Việt Nam, của nền công nghiệp 
phần mềm và dịch vụ công nghệ thông tin Việt Nam."

Sức sống của Giải thưởng Sao Khuê là bắt nguồn từ sức sống của ngành công nghiệp CNTT Việt Nam. 20 năm tăng trưởng 
gần 300 lần là câu chuyện thần kỳ chưa từng có ở nước nào. 

Nhưng với việc luôn hoàn thiện sản phẩm để phù hợp với 
yêu cầu của thị trường, sản phẩm của BRAVO trải qua các 
phiên bản các khác nhau từ BRAVO 7, BRAVO 8, BRAVO 8R2 
và hiện nay là BRAVO 8R3 đều vinh dự được vinh danh giải 
thưởng cao quý Sao Khuê hàng năm và nhiều năm liền nằm 
trong Top 10 sản phẩm – dịch vụ xuất sắc nhất Sao Khuê. 
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2. Giải pháp DMS BRAVO

Kênh phân phối - 
quản lý sao cho tốt với phần mềm BRAVO

Mô hình Sale in
Bán hàng trực tiếp cho khách hàng, ghi nhận trực tiếp doanh thu cho công ty gồm: Nhà phân phối, siêu thị, các khách 
hàng: sân bay, nhà hàng, tiệm bánh, chuỗi cafe quốc tế, food-court, trường học quốc tế, phòng tập gym, khu vui chơi trẻ 
em… 
Với mô hình này, BRAVO giải quyết tốt các bài toán sau: 

Kênh phân phối là một tổ chức hệ thống các quan hệ 
bên ngoài doanh nghiệp nhằm quản lý các hoạt động 
phân phối sản phẩm từ nhà sản xuất đến người tiêu 
dùng để đạt được mục tiêu của doanh nghiệp trên thị 
trường. Kênh phân phối được coi là con đường đi của 
sản phẩm từ người sản xuất đến người tiêu dùng hoặc 
người tiêu dùng cuối cùng.

Phần mềm DMS BRAVO – một phần trong hệ thống quản trị tổng thể BRAVO - là Giải pháp trợ giúp doanh nghiệp quản lý 
toàn bộ quy trình trong hoạt động phân phối hàng hóa ra thị trường, cập nhật real-time mọi diễn biến tại từng điểm, 
kênh bán về hàng hóa, nhân viên bán hàng (salesman), hàng tồn, công nợ… 
Hiện nay, Phần mềm đáp ứng tốt bài toán triển khai cho cả 2 hình thức: Mô hình Sale in và Mô hình Sale out.

Trong hoạt động sản xuất kinh doanh của doanh 
nghiệp thì việc quản trị kênh phân phối là rất quan 
trọng, giúp sản phẩm tiếp cận khách hàng một cách 
nhanh nhất và thúc đẩy sự phát triển của doanh 
nghiệp. Bên cạnh đó kênh phân phối là yếu tố quan 
trọng để nhà đầu tư hay đối tác đánh giá vị thế của 
doanh nghiệp trên thị trường, việc quản lý kênh phân 
phối đạt hiệu quả sẽ giúp doanh nghiệp nâng cao vị 
thế của mình trong thị trường nội địa và quốc tế.

Việc quản trị kênh phân phối đã khó, việc làm thế nào để quản trị hệ thống kênh phối cồng kềnh và phức tạp lại là điều 
càng khó khăn hơn với các doanh nghiệp. Phần mềm DMS là một giải pháp được BRAVO tập trung nghiên cứu, phát triển 
và thiết kế để nâng cao hiệu quả quản lý bán hàng trong các doanh nghiệp có kênh phân phối phức tạp. 

- Xây dựng mục tiêu kinh doanh và theo dõi thực tế thực hiện so với mục tiêu đặt ra.
- Dữ liệu khách hàng được tập hợp chung trên một hệ thống giúp ban lãnh đạo, bộ phận kinh doanh và các bộ phận khác 
liên quan khai thác thông tin, tìm kiếm dữ liệu nhanh chóng theo nhiều tiêu thức.
- Cung cấp ứng dụng để Sales có thể khai thác thông tin và cập nhật dữ liệu bất kỳ thời điểm nào khi có mạng internet.

- Theo dõi được tình trạng của khách hàng (các nhà phân phối): 
mục tiêu, tiềm năng, đang giao dịch, bỏ mã không theo dõi,… để 
Sales Admin kịp thời tương tác, đôn đốc và hỗ trợ Bộ phận Sales.
- Kiểm soát thực tế công việc chăm sóc của Bộ phận Thị trường tại 
NPP, đánh giá chất lượng quá trình chăm sóc của Bộ phận Sales.
- Lưu lại lịch sử thực tế công việc viếng thăm khách hàng và đánh 
giá tiềm năng khách hàng theo nhiều tiêu chí
- Theo dõi tình hình bán hàng theo từng Sales
- Cung cấp tuyến đường hiệu quả để Sales chủ động lập kế hoạch 
tuyến tiết kiệm thời gian
- Theo dõi bán hàng và công nợ của NPP
- Cung cấp tuyến đường gợi ý hiệu quả để Bp. Logictis phân tuyến 
dễ dàng chủ động lập kế hoạch tuyến tiết kiệm thời gian.
- Theo dõi độ phủ của thị trường, các điểm phân phối mới để mở 
rộng thêm các thị trường tiềm năng và định hướng các thị trường 
chưa khai thác.
- Các bộ phận có thể tương tác với nhau trên hệ thống như Sales 
Admin, Sales, RSM/ASM/ Sales Sup, Kế toán, Kho, Logictis đảm 
bảo dữ liệu được xử lý thông suốt.

1. Tầm quan trọng của việc quản trị kênh phân phối tốt



Trên thị trường hiện nay đã có nhiều nhà cung cấp phần mềm DMS với giải pháp đưa ra có thể đáp ứng cơ bản đầy đủ, 
hoặc một phần nào đó nhu cầu quản trị của doanh nghiệp. Tuy nhiên để có thể sở hữu một Giải pháp phần mềm mang 
tính hệ thống, đáp ứng bài toán quản trị phức tạp trên quy mô lớn, doanh nghiệp cần tìm kiếm và lựa chọn một nhà 
cung cấp có uy tín và năng lực, với sản phẩm phần mềm được linh động tùy chỉnh theo mọi yêu cầu của doanh nghiệp. 
Với lợi thế kinh nghiệm nhiều năm trên thị trường Giải pháp ERP tổng thể, chúng tôi tin rằng sẽ đem tới Quý Khách 
hàng một Giải pháp toàn diện, trở thành “Bí quyết quản trị” cho Doanh nghiệp.
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Mô hình Sale out
Bán hàng cho nhà phân phối và bố trí nhân viên Sales của công ty tại Nhà phân phối để hỗ trợ bán hàng cho nhà phân 
phối. Sales thị trường làm việc trực tiếp với đại lý/ điểm bán hàng không ghi nhận trực tiếp doanh thu cho công ty nhưng 
lại tiêu thụ hàng của công ty từ các nhà phân phối. Với mô hình này, Phần mềm BRAVO giải quyết tốt các bài toán sau: 
- Cung cấp ứng dụng để Sales có thể khai thác thông tin và cập nhật dữ liệu bất kỳ thời điểm nào khi có mạng internet
- Cung cấp ứng dụng cho NPP tương tác trên hệ thống, hỗ trợ cho doanh nghiệp theo dõi tồn kho NPP và tỷ lệ hàng công 
ty được bán ra theo từng NPP
- Theo dõi công nợ 2 bước: công nợ của đại lý với Sales và công nợ của Sales với nhà phân phối
- Cung cấp tuyến đường hiệu quả để SUP chủ động lập kế hoạch tuyến tiết kiệm thời gian:
- Theo dõi mục tiêu kinh doanh, các công việc do SUP giao và tự chủ động xây dựng kế hoạch công việc
- Giám sát thực tế công việc viếng thăm khách hàng, cảnh báo khi có sự trùng lặp các điểm đến
- Theo dõi các trường hợp Sales đi sai tuyến so với kế hoạch tuyến đã được SUP sắp xếp
- Theo dõi độ phủ của thị trường, các điểm bán mới để mở rộng thêm các thị trường tiềm năng và định hướng các thị 
trường chưa khai thác.
- Quản lý toàn bộ các hoạt động viếng thăm chăm sóc khách hàng của Sales và đánh giá chất lượng quá trình chăm sóc, 
thay đổi nhân viên phụ trách (nếu cần thiết)
- Theo dõi tình hình bán hàng theo từng Sales, đánh giá điểm bán thành công.
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Khởi động mùa hè sôi động với các hoạt động cho sinh viên
Những năm gần đây, các hoạt động liên kết với các trường đại học lớn trong cả nước của BRAVO được đẩy mạnh 
với rất nhiều hoạt động đa dạng. Vừa thể hiện trách nhiệm của BRAVO trong việc định hướng nghề nghiệp với thế 
hệ tương lai của đất nước, vừa thúc đẩy hoạt động tuyển dụng giúp BRAVO có được nguồn nhân lực trẻ chất lượng 
cao. Tháng 4 vừa rồi, các hoạt động này sôi động diễn ra đa dạng hình thức trong cả nước. Cùng điểm lại những 
hình ảnh của tháng 4, để chuẩn bị tinh thần cho một tháng 5 với những hoạt động sôi nổi hơn. 

Các diễn giả nhiệt tình chia sẻ trong Talkshow Software Engineering của Viện CNTT & Kinh tế số 
ĐH KTQD

Sinh viên Đại học Kinh tế Đà Nẵng say sưa cùng BRAVO trong buổi học về ERP

Sinh viên CNTT ĐH Duy Tân hào hứng với BRAVO OPEN DAY Đà Nẵng 2023




